monao, Sspesso suo maigraao obougato a
saltare da un albergo all’altro, oppure a
interi staff d'impresa, sempre pit spesso
allaricerca di uffici sale riunioni, show room
e sale formazione pronti per I'uso. Dall'inizio
dell’estate questo innovativo modello di
business immobiliare ¢ arrivato a Catania,
dove la Halldis ha aperto un’agenzia e da
dove punta ad allargarsi ulteriormente. Sta
infatti selezionando partner per 'avvio di
altre due agenzie a Palermo e Messina. L'o-
biettivo € collegare il corporate housing alle
potenzialita di sviluppo imprenditoriale
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nager 1a pOsSIDUITA A1 SCegLere | Ao (Dasta
una semplice prenotazione via email sul
sito www.halldis.com) di un’abitazione
“chiavi in mano” anche per periodi brevi
(minimo 3 giorni) fino a un anno e pit. Si
tratta di case posizionate in aree strategiche
come i centri citta, ma anche altre zone at-
traenti non distanti da quelle da frequentare
per lavoro.

Nella citta etnea, per esempio, l'attuale
plafond di soluzioni immobiliari offerte da
Halldis e suddiviso tra il centro citta e le
zone pedemontana, tra Mascalucia e Mi-

C150Nn0 ancne aspetu tegatl aila privacy.
“Per esempio, la possibilita di cucinare, in-
vitare amici o ospitare familiari nel fine set-
timana o per tutta la permanenza, oppor-
tunita in genere precluse all'interno di una
pur lussuosa suite d’albergo e capaci di
creare un’atmosfera piii calda e accogliente,
funzionale anche alla qualita dello stesso
lavoro del manager” spiega Pietro Martani,
34 anni, mantovano presidente e fondatore
della Halldis, nel 2002.

Queste soluzioni all'insegna del comfort,
capaci di far sentire “a casa” il professionista






