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Genova sempre piu citta dei manager
Sbarca I'agenzia immobiliare per vip

Case di lusso chiavi in mano con la massima privacy

A prinra vista sembrerebbe
una notizia di servizio co-
me tante altre, non partico-
larmente significativa: I’agen-
zia di corporate housing Hall-
dis sbarca sul mercato immo-
biliare genovese. Invece, per la
Superba vale quasi come una
laurea conquistata sul campo.
La clientela di quella che &
considerata la prima societa
europea di Tech Real Estate,
infatti, € formata da grandi
manager, uomini d’affari e ric-
chi turisti. Evidentemente Ge-
nova ¢ entrata a pieno titolo
nel circuito delle citta piu fre-
quentate dai businessman pro-
venienti da tutte le parti del
mondo.

é il primo operatore
italiano nell’affitto di appar-
tamenti chiavi in mano a ma-
nager e a turisti, presente fi-
nora nelle principali citta ita-
liane (Milano, Torino, Bolo-
gna, Firenze, Bologna, Vene-
zia) e in Europa (Francoforte,
Bruxelles, Parigi) con 550 ap-
partamenti gestiti. Le prossi-
me aperture in Europa sono
programmate a Londra e Am-
sterdam.

«Ora abbiano deciso - spie-
gano dalla “casa madre” di Mi-
lano - di operare anche a Ge-
nova, citta crocevia per la lo-
gistica, decisiva per la fitta
densita imprenditoriale, sem-
pre piu meta, oltre che di tu-
risti, di manager stranieri
quale polo strategico per il bu-
siness. A parte i milioni di tu-
risti, nel 2006 sono stati regi-
strati in Liguria ben 284 mila
stranieri presenti esclusiva-
mente per ragioni di affari».

E’ proprio questa la cliente-

scorso anno ha fatturato cin-
que milioni di euro e prevede
di fatturarne 6,5 nel 2007. Ora
anche a Genova stiamo sele-
zionando gli operatori locali
che vogliano far partire le
start up. mette a dis-
posizione dei partner il pro-
prio innovativo sistema di ge-
stione del patrimonio immo-
biliare, che ha i suoi punti di
forza nel know-how gestiona-
le e di prodotto, nella piatta-

forma tecnologica, nel marke-
ting off e on line».

non & un interme-
diario e non richiede commis-
sioni al cliente. Il proprietario,
che da in'gestione ad il
proprio appartamento, “si li-
bera” della gestione del mede-
simo, non € vincolato dal con-
tratto d’affitto tradizionale
proprietario-affituario, puo
chiedere di usare lui stesso
l'appartamento per determi-
nati periodi dell’anno. In cam-
bio, gli viene garantita, a se-

conda della citta, da due a sei
mesi della cifra concordata, a
prescindere dal fatto che I'ap-
partamento sia occupato o no,
mentre EENI trattiene dal 25
al 40% a seconda della citta sui
prezzi fatti ai manager.

11 cliente, nei confronti del
quale vengono ridotti al mini-
mo gli obblighi burocratici,
potra invece disporre rapida-
mente e con massima flessibi-
lita di appartamenti, arredati,
serviti, pronti all’'uso, tecno-
logicamente avanzati per i

propri soggiorni di lavoro fuo-
ri sede. Al momento della pre-
notazione l'utente riceve un
numero di telefono cui rivol-

utilizza un sofisticato sistema
informativo Internet attraver-
so cui manager e aziende, ita-
liani e stranieri, possono tro-
vare la soluzione migliore. 11
sito, redatto da personale ma-
drelingua, é disponibile in sei
lingue: italiano, inglese, fran-
cese, spagnolo, tedesco, giap-
ponese, russo. La societa é
partecipata da capitale misto
americano ed europeo. Nel
2006 ha fatturato 5 milioni di
euro, la previsione di fattura-
to per il 2007 € di 6,5 milioni.
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